
MIGLIORARE LE STRATEGIE
COMMERCIALI DI BUSINESS

OBIETTIVI CONTENUTI DESTINATARI

Il corso "Migliorare le strategie commerciali
di business" si propone di condividere una
sequenza logica e coerente di attività per
affrontare in modo organico la stesura o
l'analisi di un business plan, fornire
strumenti tecnici e logiche operative per
definire e migliorare gli obiettivi di vendita,
e introdurre modelli di gestione operativa
delle attività commerciali finalizzati al
miglioramento dei risultati di vendita.

Il corso fornisce strumenti per utilizzare il
Business Plan come leva strategica per
analizzare il presente, progettare scenari
futuri e migliorare le performance aziendali.
Attraverso metodi come scanning, futuring
e backcasting, si imparerà a individuare
criticità, opportunità e pre-condizioni di
successo. Verranno affrontati sia gli aspetti
operativi — obiettivi di vendita, strategie di
marketing, organizzazione — sia quelli
economico-finanziari, con focus su
budgeting, analisi di fattibilità e gestione
dei flussi. Il percorso prevede esercitazioni
pratiche e strumenti per il monitoraggio dei
risultati.

Il corso è rivolto al personale
sanitario

DURATA 5 GIORNATE
FORMATIVE

Nel nuovo contesto di instabilità e cambiamento, il successo competitivo di
un’azienda è legato alla sua effettiva capacità di rinnovarsi e di ripensarsi al fine
di creare proposte riconosciute come di valore da tutti i suoi stakeholder di
riferimento. Un innovazione continua generata sul campo da un Management
portatore di modelli e metodi gestionali indispensabili per la crescita dei risultati
aziendali.
In questo contesto si inserisce il corso “Migliorare le strategie commerciali e di
business”, che permette di acquisire strumenti per leggere il proprio ambiente di
business e formulare strategie sostenute da solidi progetti tecnici-operativi e
accurate valutazioni di fattibilità economica/finanziaria.


